
Le progettualità del momento 
all’incontro con i Supplier

Strumenti di commercializzazione a rischio zero

Solo Buyer con concreta programmazione

Protagonisti sono gli “eventi in programmazione” 
per i quali i Buyer ricercano le migliori soluzioni

PROGRAMMA 2012
TI ISCRIVI VERSANDO IL DEPOSITO DI € 350,00
(che ti sarà restituito entro 48 ore se deciderai di non partecipare)

“ON-LINE” VISIONI TUTTI I PROFILI DEI BUYER 
E I LORO EVENTI IN PROGRAMMAZIONE

SELEZIONI QUELLI DI TUO INTERESSE E RICHIEDI 
DI INCONTRARE I BUYER CHE LI ORGANIZZANO

DIVERSAMENTE…. RECEDI ED ENTRO 48 ORE 
TI SARÀ RESTITUITO IL DEPOSITO VERSATO

Massima trasparenza, nessun rischio e nessuno spreco 
né di tempo né di denaro

“ Valutare non costa nulla.., 
perdere un’occasione per non

averlo fatto invece costa molto!” 
(Napoleone Bonaparte)



Veri capisaldi dell’attività promozionale annuale, i workshop
ExMeetEx sono caratterizzati dalla presenza di un elevato numero
di Buyer, tutti con eventi in corso di programmazione.
Ciò consente ai Supplier partecipanti la più un'ampia scelta di contatti
e opportunità commerciali.
I lavori si articolano in tre mezze giornate di Workshop: venerdì
mattina, venerdì pomeriggio e sabato mattina, scandite da un fitto
programma di appuntamenti da 15 minuti ciascuno alle postazioni 
del Buyer.
Due serate di networking: il Get Together al giovedì sera e la Serata 
di Gala al venerdì sera.

Essenziali e altamente efficaci i “Rendez-Vous” sono workshop 
“specialistici”, mirati solo ad alcuni segmenti della domanda
MICE arricchiti, per i Supplier che lo desiderano, della possibilità di
trascorrere importanti e “proficui” momenti di networking a stretto
contatto con i buyer di loro interesse in attività “esperenziali e di team
building” con programmi di soggiorno studiati ad hoc.
I lavori del workshop sono al sabato pomeriggio. Il programma di
soggiorno si articola dal venerdì sera alla domenica dopo pranzo.

Veloci, funzionali e mirati a specifiche categorie di Buyer, i Work-Net
presentano agli operatori eventi a programmazione di breve 
e brevissimo termine.
Si articolano in due mezze giornate di Workshop (pomeriggio del
venerdì e mattina del sabato) con un fitto programma di appuntamenti,
da 15 minuti ciascuno, alle postazioni del Buyer e in una serata di
NetworkingGala (venerdì sera).

Non parole….. ma la testimonianza dei Supplier partecipanti
SUPPLIER CUSTOMER
SATISFACTION

PUNTEGGI MEDI
(valutazione da 1 a 10 in cui
5 ≤ insoddisfatto e 6 appena
soddisfatto)

ExMeetEx
Lago di
Como

ExMeetEx
Napoli

ExMeetEx
Assisi

ExMeetEx
Sorrento

ExMeetEx
Firenze

MICE
WorkNet
Venezia

MICE
WorkNet

Gardaland

Molto soddisfatto 36% 44% 20% 22% 31% 36% 29%
Soddisfatto 64% 56% 73% 78% 69% 64% 71%

Generali sui Buyer 8.8 8.3 7.5 8.3 8.3 8.3 8.6

Insoddisfatto 0 0 7% 0 0 0 0

Organizzazione agenda
appuntamenti 8.9 8.3 7.6 8.8 8.6 8.3 8.6

Collaborazione 
personale d’assistenza 9.9 9.3 8.5 9.0 8.9 9.6 9.2

Destination/location
ospitante 8.4 8.3 7.6 8.6 7.7 7.3 7.7



23 / 25 febbraio
XII ExMeetEx
Top MICE World Market & New frontiers

FIRENZE

PROGRAMMA 2012

IN PROGRAMMAZIONE

15 / 17 novembre
XIII ExMeetEx
Buyer del mondo accademico e associativo e Enti Ordini professionali

BOLOGNA

marzo 2012
Snow Rendez-Vous
- Aziende interessate al Team bulding, Motivation, Incentive, Open air activity, Montagna
- Associazioni e Società Medico-Scientifiche che organizzano congressi, seminari,

eventi formativi, simposi, forum

primavera 2012
Bruxelles in Touch
Incontri con i maggiori esponenti istituzionali del sistema Europa 
e workshop rivolto al mercato franco-belga

13 / 14 luglio
3° Mice Work-Net
Buyer del settore lusso e del mondo medico-scientifico

VENEZIA Festa del Redentore

14 / 15 settembre
4° Mice Work-Net
Buyer del mondo corporate: motivazione e grandi eventi

RIMINI - GP Misano World Circuit



QUOTE DI PARTECIPAZIONE (IVA 21% esclusa)

QUOTE ORDINARIE

Quota iscrizione € 350,00 € 350,00 0

Get Together per 1 persona € 100,00 € 100,00 0

ExMeetEx Rendez-Vous
MICE

WorkNet

Sino a 5 appuntamenti € 500,00 € 500,00 € 500,00

Per ciascun appuntamento 
in più oltre i 5 sino a max 10 € 200,00 € 200,00 € 200,00

Pacchetto soggiorno per 
1 persona inclusivo di 2 notti 
in camera singola + 2 cene 
+ programma networking 

€ 350,00

Pacchetto soggiorno per 
2 persone inclusivo di 2 notti 
in camera doppia + 2 cene 
+ programma networking 

€ 500,00

Per ciascun appuntamento 
in più oltre i 10 € 150,00 € 150,00 0

Gala Dinner per 1 persona € 100,00 € 100,00 0

Quota Flat Ordinaria
per agende appuntamenti
con almeno:

28 incontri 
e Get-Together 
per 1 persona

€ 4.600,00

12 incontri 
e Networking Gala

per 1 persona
€ 2.000,00

10 incontri 
€ 1.500,00

QUOTE SOCI FEDERCONGRESSI&EVENTI

Quota iscrizione € 300,00 € 300,00 0

Get Together per 1 persona € 100,00 € 100,00 0

ExMeetEx Rendez-Vous
MICE

WorkNet

Sino a 5 appuntamenti € 500,00 € 500,00 € 500,00

Per ciascun appuntamento 
in più oltre i 5 sino a max 10 € 200,00 € 200,00 € 200,00

Pacchetto soggiorno per 
1 persona inclusivo di 2 notti 
in camera singola + 2 cene 
+ programma networking 

€ 350,00

Pacchetto soggiorno per 
2 persone inclusivo di 2 notti 
in camera doppia + 2 cene 
+ programma networking 

€ 500,00

Per ciascun appuntamento 
in più oltre i 10 € 150,00 € 150,00 0

Gala Dinner per 1 persona € 100,00 € 100,00 0

Quota Flat Soci
per agende appuntamenti
con almeno:

28 incontri 
e Get-Together 
per 1 persona

€ 4.200,00

12 incontri 
e Networking Gala

per 1 persona
€ 1.800,00

10 incontri 
€ 1.400,00

PACCHETTI EVENTI
Riservati ai soci Federcongressi&eventi aderenti al progetto MeetinItaly 

e in regola con il pagamento della relativa quota base (€ 1.350,00) 
L’adesione al pacchetto evento dà diritto alla partecipazione con formula Flat

PACCHETTO 1
2 ExMeetEx + 1 Mice Work-Net € 9.100,00 (anzichè € 11.200,00)

PACCHETTO 2
2 ExMeetEx + 2 Mice Work-Net € 10.500,00 (anzichè € 13.200,00)

NB: Federcongressi&eventi riconoscerà un ulteriore contributo ai propri associati che avranno confermato l’adesione ad uno
dei due pacchetti entro il 31/12/2011. L’entità dello stesso sarà comunicata entro il 31/01/2012.



LE QUOTE INCLUDONO
• attività di sensibilizzazione preventiva verso i Buyer di potenziale interesse specificamente sull’Offerta 

del Supplier partecipante

• programma di appuntamenti alle postazioni dei Buyer

• visione online dell’elenco con i profili dettagliati di tutti i Buyer e i progetti per i quali partecipano al Workshop, 
disponibile 7 giorni prima del workshop (nominativi criptati)

• elenco in chiaro (con dati anagrafici) dei profili dei Buyer riferiti agli appuntamenti confermati, disponibile 
al momento della ricezione del saldo

• coffee break durante i lavori

• assistenza continuativa da parte dello staff organizzativo, pre, durante e post workshop

• a tutte le quote va aggiunta IVA di legge

MODALITA’ DI ISCRIZIONE
I Supplier interessati a partecipare dovranno inviare il form di adesione debitamente compilato in ogni sua parte ed
allegare ricevuta di pagamento del deposito cauzionale che sarà convertito in quota di iscrizione successivamente alla
messa on line dei profili dei partecipanti o che, diversamente, sarà integralmente restituito, nel caso in cui il Supplier
non ravvisasse interesse per i Buyer partecipanti (vedi regolamento).

L'importo residuo dovuto sarà calcolato in base alla tabella riportata nel form di adesione in relazione al numero di
incontri richiesti dal Supplier e riconfermati dalla segreteria. Il saldo dovrà essere effettuato a ricevimento di tale 
conteggio ed in ogni caso prima dell'inizio del workshop.

CONDIZIONI
1) L’elenco integrale delle condizioni è riportato nel Regolamento che costituisce parte integrante del presente contratto
2) La Segreteria provvederà a comunicare per iscritto tutti i dettagli relativi ai servizi extra richiesti. La disponibilità di posti per le cene ufficiali 

previste è limitata e verrà riconfermata dalla Segreteria rispettando l’ordine di prenotazione
3) Le fatture verranno emesse direttamente da Federcongressi&eventi
4) Modalità di adesione: invio del form e del deposito (da inviare tramite bonifico bancario a Federcongressi, Banca Monte dei Paschi di Siena, 

sede di Roma - IBAN IT 52 L 01030 03374 000001159173)
5) Modalità di pagamento: deposito riconvertito in quota di iscrizione e saldo dell’intera quota di partecipazione inderogabilmente prima 

dell’inizio del workshop
6) Il saldo di tutte le partite contabili verso l’Associazione è condizione imprescindibile per la partecipazione all’evento
7) Per i Soci MeetinItaly by Federcongressi&eventi che confermano il pacchetto promozionale, verranno emesse tre fatture che andranno 

saldate come segue: 30% + 21% IVA dell’importo totale entro il 31/1/2012, 40% + 21% IVA dell’importo totale entro il 30/5/2012, 30% + 
21% IVA dell’importo totale entro il 30/9/2012

8) Il buon andamento dell’evento è affidato soprattutto al rispetto da parte dei Supplier delle scadenze previste. Per permettere di poter attuare 
questo sistema che garantisce al Supplier la totale assenza di rischi e che trasforma, di fatto, questi eventi tradizionalmente promozionali in 
eventi a carattere spiccatamente commerciale, viene richiesta ai Suppliers  la massima collaborazione per il rigoroso rispetto delle tempistiche
sopra riportate

9) Il mancato rispetto di tali scadenze non potrà garantire il perfetto espletamento da parte dell’Organizzazione dei servizi previsti e inoltre 
rischia di compromettere il buon andamento ed i risultati dell’evento stesso

10) L’Organizzazione si riserva di verificare la compatibilità delle richieste dei Supplier con il gradimento dei Buyer
11) Il Promo Office provvederà a comunicare per iscritto tutti i dettagli relativi alla partecipazione e ai servizi extra richiesti
12) Eventuali soggiorni alberghieri, così come i servizi extra non inclusi nella quota di partecipazione, dovranno essere pagati direttamente 

all’hotel di soggiorno. Una carta di credito a garanzia verrà richiesta per le prenotazioni alberghiere non incluse in quota
13) In caso di di cancellazione oltre le 48 ore dall’inizio dell’evento o mancato arrivo, l’Hotel richiederà il pagamento della penalità delle camere 

riservate
14) L’eventuale cancellazione da parte del Supplier lo impegna comunque al pagamento della quota totale, a meno che non sussistano i requisiti

di cui ai punti seguenti
15) Il saldo di tutte le partite contabili verso Federcongressi&eventi è condizione imprescindibile per l’accesso ai servizi e agli eventi

Agli operatori non in regola con i pagamenti sarà sospesa l’erogazione dei servizi previsti e negato l’accesso agli eventi
16) Per chi acquista il pacchetto, il pagamento totale è dovuto anche in caso di mancata o parziale partecipazione o cancellazione
17) A tutte le tariffe riportate va sempre aggiunta IVA di legge

MODALITA’ DI PAGAMENTO
Eventi promozionali anno 2012

• deposito di € 350,00 all’atto dell’iscrizione (interamente rimborsata in caso di cancellazione)

• saldo dell’intera quota di partecipazione inderogabilmente prima dell’inizio del workshop

Pacchetti eventi

• prima fattura pari al 30% + 21% IVA dell’intero importo entro il 31 gennaio 2012

• seconda fattura pari al 40% + 21% IVA dell’intero importo entro il 30 maggio 2012

• saldo pari al 30% + 20% IVA dell’intero importo entro il 30 settembre 2012

Le quote Flat inoltre includono:

• programma appuntamenti senza limitazioni sul numero di incontri

• get together dinner per l’ExMeetEx (1 persona) e Networking Gala per il MICE WorkNet (1 persona)

• invio a fine evento dei profili in chiaro di tutti i Buyer presenti al Workshop

• a tutte le quote va aggiunta IVA di legge



MODULO PRENOTAZIONE EVENTI 2012
Da inviare a: Promo Office fax 041/8106740

entro e non oltre il 31 dicembre 2011

Il Sottoscritto

in rappresentanza della struttura

richiede l’iscrizione ai seguenti eventi:

Struttura

Responsabile (in stampatello)

Data Firma (leggibile)

Informativa ex. Art. 13 in materia di protezione dei dati personali (Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196 in materia di tutela
delle persone e di altri soggetti rispetto al trattamento dei dati personali). 
Le informazioni e i dati da Lei forniti saranno oggetto di trattamento nel rispetto delle disposizioni sopra menzionate e degli obblighi di riservatez-
za che ispirano l’attività di Federcongressi&eventi. Il trattamento dei dati sarà effettuato per dare corso alla Sua adesione agli eventi, per l’inseri-
mento nei cataloghi e negli strumenti promozionali previsti e per inviarLe ulteriore materiale informativo inerente l’organizzazione di attività da parte
della nostra Associazione.

XII ExMeetEx Firenze 23 / 25 febbraio
Top MICE World Market & New frontiers € 350,00 �

3° MICE Work-Net - Venezia Festa del Redentore 13 / 14 luglio
Buyer del settore “Lusso” e mondo medico-scientifico € 350,00 �

4° MICE Work-Net - Rimini GP Misano World Circuit 14 / 15 settembre
Buyer del mondo Corporate “motivazione” & Grandi Eventi € 350,00 �

XIII ExMeetEx Bologna 15 / 17 novembre
Buyer del mondo accademico, associativo, enti ed ordini professionali € 350,00 �

Pacchetti eventi 
Riservati ai soci Federcongressi&eventi aderenti al progetto Meetinitaly by Federcongressi&eventi e in
regola con il pagamento della relativa quota base (€ 1.350,00)

PACCHETTO 1
2 ExMeetEx + 1 Mice Work-Net € 9.100,00* �

PACCHETTO 2
2 ExMeetEx + 2 Mice Work-Net € 10.500,00* �

*Il contributo riconosciuto da Federcongressi&eventi, il cui importo sarà comunicato entro il 31 gennaio 2012, verrà defalcato da tali quote.

N.B: il numero di pacchetti eventi è limitato e sarà accordato ai richiedenti sino ad esaurimen-
to della disponibilità in base all’ordine di prenotazione.

Per le modalità di partecipazione a ogni singolo evento si fa riferimento alle schede di partecipazione che
formano parte integrante della presente scheda di adesione.

Deposito

TOTALE €                                + 21% IVA

Data Firma (leggibile)


